A megfaradt konyvfutar
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mogott — elhatarozta, hogy vallalkozéasba fog. Az orszdgos konyvterjesztés szamtalan
problémajat latva ugy érezte, bdven akad betdmni vald piaci rés. Azonban hidba talalt ra
kielégitésre vard vasarloi igényekre és egy hatékony terjesztési modszerre — a vallalkozas
néhany honap utdn kénytelen volt besziintetni tevékenységét.

Az alapdtlet egyszerli volt: minthogy a gazdag kiadoi kinalatnak csak toredéke keriil a
vidéki konyvesboltokba, mas mddon kell eljuttatni a konyveket a vidéki olvasokhoz. A postai
terjesztés kézenfekvonek latszott, és tobb kiadod is jonak tartotta az Gtletet. A vallalkozas
elészerzodést kotott tobbek kozt az Eurdpa, a Kossuth, a Moéra, a Holnap és a Medicina
kiadoval. A kinalatukbol Lipp Tamas cége valogatott ajanlolistat készitett: egy kis
fiizetecskét, ami éppen elfért egy boritékban. Ezt a flizetet egy megrendeldlap kiséretében
tobb helyre is elkiildték: foglalkozas alapjan telefonkonyvbdl kivalasztott értelmiségieknek,
konyvtaraknak, miivelddési hazaknak. Hirdetést is adtak fel a Széchenyi Konyvtar
konyvtaraknak sz616 ujsagjaban, illetve megyei lapban is. A Nyugat-Dunantullal kezdték — az
ottani nagyobb vasarloerében bizva —, és késObb akartak tovabb terjeszkedni.

A direkt megkeresésekre jellemz6 2-3 szazalékos valaszaranyt még sikeriilt is némileg
feliilmtlni. A véllalkozés beindult, de a hatékonysagat szamtalan tényezd rontotta. Hidnyzott
az infrastrukturalis hattér — példaul fax vagy fénymasold gép. Az alacsony bevétel miatt nem
keletkezett visszaforgathatd téke, amibdl beruhdzhattak volna. A legtobb kiadotol negyven
szazalékos haszonkulcsra kaptak a konyveket, amelybdl atlagosan tizennyolc szézalék
hasznot tudtak elkonyvelni. Rdadasul az értékesitett kiadvanyaik nyolcvan szézaléka az
Eurdpa Kiado kotete volt — és épp ezzel az egy kiadoval negyven helyett csak harmincot
szazalékban sikeriilt megegyezni.

A vallalt kedvezmények is hozzéjarultak ahhoz, hogy a vallalkozas miikodése
gazdasagtalan lett. A konyvkiildd szolgéalat kétezer forintnal nagyobb tételi megrendelés
postakoltségét atvallalta, négyezer forint felett tiz szazalék kedvezményt adott. Budapesten
tizenot-, vidéken pedig huszezer forint rendelés f616tt (a posta kiiktatasaval) maguk
szallitottdk hazhoz a konyveket, konyvtaraknak pedig kataloguscédulak készitését is
vallaltak.

Az 1993 szeptemberében startolt vallalkozas 1994. aprilisaig €lt. Lipp Tamas érzi,
hogy a fél év rovid volt, hosszabb kifutast kellett volna engedni a cégnek, de egyszerlien
elfogyott a pénze.

A kiaddk ugyanis hallani sem akartak a bizomanyosi megoldasrol — minden kotetet
eldre ki kellett fizetni. Hamarosan kideriilt, hogy az iizlet csak akkor miikodne, ha allando
raktarkészletet tarthatna. Ugyanis tobbszor eléfordult, hogy mire 6sszegytijtotték a
megrendeléseiket, a kiadd mar nem tudott szolgalni az adott jdonsaggal.

Lipp Tamas szerint a cég sikertelenségéhez hozzajarult a postai tovabbitas iranti
bizalmatlansag, illetve a szolgéltatas magas ara is. Pedig a szomszédos Ausztridban példaul
az egész konyvkereskedelem 30 szazaléka ezzel a modszerrel bonyolodik.
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